课程安排：
	日期
	时间安排
	内容
	授课人

	11月27日
	
	报到
	

	11月28日
	8:30—9:00
	培训开班仪式
	蒋辉

	
	9:00—11:30
	经销商如何才能根基长青
	馬斐

	
	13:30—16:30
	酒水电商的发展趋势及应对之道
	李振江

	11月29日
	8:30—11:30
	新环境下经销商如何系统运作市场
	牛恩坤

	
	
	重构中国酒商的商业模式
	

	
	
	烟酒店如何连锁经营
	

	
	13:30—16:30
	重构中国白酒价值思变
	张成贵

	
	
	实战案例分析
	

	11月30日
	8:30—11:30
	酒类产品的市场开发与管理
	李海舰

	
	13:30—16:30
	酒类产品的市场定位策略
	张庚

	
	
	市场营销知识讲座
	

	12月1日
	8:30—11:30
	酒类知识讲座
	赵书民

	
	13:30—16:30
	考试
	


